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Приложение №6
МЕТОДИКА ЗА ОЦЕНКА НА ОФЕРТИТЕ
към процедура за избор на изпълнител по реда на Постановление №118 на Министерски съвет от 20.05.2014г.  чрез публична покана с предмет: «Обезпечаване на консултативния процес по интегриране на горските екосистемни услуги и ползи чрез осъществяване на дейности и събития» По проект"Разработване и моделно прилагане на секторни политики, насочени към екосистемните услуги PoliciES" Финансиран в рамките на Програма BG03 "Биологично разнообразие и екосистеми“ в България по Финансовия механизъм на Европейското икономическо пространство 2009-2014 г.
Всички оферти, които отговарят на обявените от Възложителя условия и бъдат допуснати до разглеждане, ще бъдат оценявани по критерия „икономически най-изгодна оферта”.
(П1): 
Обосновка и стратегия на участника, като част от техническата оферта за изпълнение на договора с относителна тежест 70%
(П2): 
Предложена от участника цена с относителна тежест 30%.
I. Определяне на оценките по всеки показател
Скала за оценка на Показател (П1) е петстепенна. Всеки под-показател получава 1, 2, 3, 4 или 5 точки, в съответствие с качеството на представяне на офертата, съгласно изискванията на Техническата спецификация, по следната скала: 1 - много ниско качество, 2 - ниско качество, 3 - задоволително качество, 4 - много добро качество и 5 - отлично качество. В таблицата по-долу са дадени пояснения за условията, при които дадена оферта получава оценка съответно 1, 2, 3, 4 или 5.

Под-показатели 1.1.1, 1.2.2 и 1.2.3, са с по-голяма тежест, с оглед важността и значението на съответните раздели от офертата за качественото изпълнение на услугата и съответно точките се удвояват.
	Показател
	Максимален брой точки

	1. Показател (П1) Обосновка и Стратегия на участника, като част от техническата оферта за изпълнение на договора
	40

	1.1 Обосновка на участника 
	15

	1.1.1. Степен на  разбиране на участника на изискванията на Възложителя, заложени в Техническата спецификация
	10

	· Налице е ясно разбиране на изискванията на Възложителя, заложени в Техническата спецификация. Участникът демонстрира отлично познаване на същността и спецификата на поръчката, а именно: организиране на събития и работа в областта на екосистемните услуги и биоразнообразие. Участникът детайлно идентифицира и анализира всички основни въпроси и ключовите моменти, свързани с постигането на целите на поръчката и очакваните резултати и дава задълбочен коментар върху изискванията въз основа на своите опит и познания.
	5х2

	· Налице е много добро разбиране на изискванията на Възложителя, заложени в Техническата спецификация. Участникът демонстрира добро познаване на процесите за осъществяване на дейности и събития за постигане на целта на проекта, като Участникът идентифицира, но не анализира детайлно всички основни въпроси и ключовите моменти, свързани с постигането на целите на поръчката и очакваните резултати и не дава достатъчно задълбочен коментар върху изискванията въз основа на своите опит и познания.
	4х2

	· Участникът добре разбира изискванията на Възложителя, но не предлага адекватна интерпретация по обхвата на техническата спецификация, което да надгради на база опит и познания описаните в спецификацията контекст и свързани дейности със задачата. Представено е мнение по основните въпроси и ключовите моменти, но не е достатъчно ясно обосновано и/или подходящо от гледна точка постигането на целите на поръчката и очакваните резултати.
	3х2

	· Участникът демонстрира разбиране на обхвата на задачата, мнението му по основните въпроси и ключовите моменти съответства на обхвата на задачата и изискванията на техническата спецификация, но не е достатъчно ясно и задълбочено.
	2х2

	· Участникът демонстрира разбиране на задачата, съгласно Техническата спецификация. Мнението на участника по основните въпроси и ключовите моменти съответства на обхвата на задачата и изискванията на техническата спецификация, но преповтаря единствено изискванията на Възложителя, представени в Техническата спецификация.
	1x2

	1.1.2. Адекватност на оценката на риска
	5

	1. Рисковете и предпоставките, които могат да окажат влияние върху изпълнението на поръчката, са всеобхватно и ясно идентифицирани и детайлно обосновани въз основа на опита и познанията на участника и са предложени адекватни мерки за тяхното управление
	5

	2. Рисковете и предпоставките, които могат да окажат влияние върху изпълнението на поръчката, са ясно идентифицирани, но не са детайлно обосновани. Предложени са адекватни мерки за управление на рисковете;
	4

	3. Рисковете и предпоставките, които могат да окажат влияние върху изпълнението на поръчката, както и предложените мерки за тяхното управление, са задоволително разписани и обосновани
	3

	4. Рисковете и предпоставките, които могат да окажат влияние върху изпълнението на поръчката, са задоволително разписани и обосновани, но не са предложени адекватни мерки за тяхното управление
	2

	5. Рисковете и предпоставките, които могат да окажат влияние върху изпълнението на поръчката, както и мерките за тяхното управление, са неясни и/или необосновани или са изведени рискове и предпоставки без да са предложени мерки за тяхното управление
	1


	1.2 Стратегия на участника 
	25

	1.2.1 Съответствие, пълнота и обхват на предложения подход и  методика  за изпълнение на поръчката
	5

	1. Участникът е предложил методика и подход за изпълнението на дейностите и осъществяване на събитията, които са ясно обосновани и ще гарантират ефективно и ефикасно постигане на целите на поръчката, като адекватно се вземат предвид направените от участника допускания за успешното изпълнение на задачата. 
	5

	2. Участникът е предложил методика и подход за изпълнение на задачите, които са ясно обосновани и ще гарантират ефективно и ефикасно постигане на целите на поръчката, но не е ясно описано по какъв начин методиката отчита направените от участника допускания. 
	4

	3. Участникът е предложил методика и подход за изпълнение на задачите, които биха могли да доведат до постигане на целите на поръчката, но не се ясно разписани. При представяне на методологията не са взети под внимание направените допускания.
	3

	4. Представената методика и подход за изпълнение на задачите са накратко схематизирани, не добре структурирани и съществува риск за непостигане на целите на поръчката.
	2

	5. Представената методика и подход за изпълнение на задачите са неясни и не са взети предвид направените допускания за успешното изпълнение на задачата.
	1

	1.2.2 Адекватност на дейностите, предложени от участника, съгласно техническата спецификация
	10

	6. Участникът предлага набор от достатъчни, взаимосвързани и логически последователни дейности, гарантиращи навременно постигане на очакваните резултати. Дейностите са детайлно и ясно разписани и кореспондират точно на предложения график, като участникът демонстрира отлични умения за планиране и организация. Конкретно и ясно е демонстрирана и обоснована готовността на участника за изпълнението на всяка отделна дейност. 
	5х2

	7. Обхватът на предложените дейности от участника е изчерпателен и е налична логична последователност в предложения график. Дейностите са ясно, но не детайлно разписани, като участникът демонстрира добри умения за планиране и организация. Ясно е демонстрирана готовността на участника за изпълнението на всяка отделна дейност.
	4х2

	8. Предлаганите от участника дейности са достатъчни за постигане на очакваните резултати, но липсва логическа последователност в предложения график. Дейностите са детайлно разписани, но не добре структурирани, като участникът демонстрира задоволителни умения за планиране и организация. 
	3х2

	9. Предлаганите от участника дейности са накратко схематизирани и недетайлно разписани, но са достатъчни за постигане на очакваните резултати в посочения от участника времеви обхват. 
	2х2

	10. Обхватът и организацията на дейностите са неясни и съществува риск да не бъдат постигнати очакваните резултати.
	1х2

	1.2.3  Целесъобразност и ефективност  на предвидените мерки за управление на изпълнението и вътрешен контрол
	10

	1. Участникът е предвидил напълно адекватни и ефективни мерки за управление на изпълнението и вътрешен контрол и комуникация с Възложителя.
	5х2

	2. Участникът е предвидил сравнително адекватни и ефективни мерки за управление на изпълнението и вътрешен контрол, но тези мерки са представени общо и липсва ясна вътрешна съгласуваност, както и по отношение на комуникацията с Възложителя. 
	4х2

	3. Участникът е предвидил задоволителни мерки за управление на изпълнението и вътрешен контрол, които не показват ясна визия за управление на процесите за постигане на целите на договора.
	3х2

	4. Предвидените от участника мерки за управление на изпълнението и вътрешен контрол са слабо представени
	2х2

	5. Предложените мерки за управление на изпълнението и вътрешен контрол не гарантират постигане на целите на договора
	1x2


Рискове и предпоставки, които могат да окажат влияние върху изпълнението на договора, но не се ограничават само до изброените:

· Промени в изискванията, наложени в резултат на промени на изискванията на управляващия орган на програмата или други промени на високо държавно ниво;

· Промени в законодателството на България и Европейския съюз относими към предмета на поръчката;

· Нанасяне на спешни, обосновани корекции в часа, мястото или програмата на мероприятията или в изискванията за експертно осигуряване и изготвяне на последващи документи от проведените мероприятия, спрямо които Изпълнителя следва да реорганизира извънредно вече планираните и осигурени от него услуги;

· Недостатъчна подкрепа от страна на Възложителя и екипа за управление на проекта за екипа на Изпълнителя;

· Липса на координация и сътрудничество между заинтересованите страни в рамките на проекта, а именно: Възложител и Изпълнител;

(П) – оценката по показателя ще се изчислява на база набрани точки от участника, по следната формула:

брой точки, набрани от участника

(П1) = ------------------------------------------------------------ х 70

                                                                      40
(П2) – оценката по показателя ще се изчислява на база предложената от участниците цена за изпълнение, по следната формула:
минималната предложена цена

(П2) = ------------------------------------------------------------ х 30




цената, предложена от оценявания участник
Определяне на комплексната оценка:
Комплексната оценка (КО) се формира като сума от оценките за всички показатели в методиката по формулата:
(КО) = (П1) + (П2), където максималната стойност на (КО) е 100 точки


